ORTAK ALAN - ATOLYE

Pitch deck iskeleti

Yatinmci sunumunu on slaytta kurmak icin. Her slayt i¢in énce sorulari yazili cevaplayin, sonra slayta
gecin. Slayt basina tek fikir; her slaytin basligina o slaytin vardigi sonucu yazin. Ortak Atolye,
ortakalan.io/atolye/pitch-deck-nasil-hazirlanir/ rehberinin eki. Genel bilgilendirme amaghdir; yatirnm
sdzlesmeleri ve hisse yapisi igin avukatiniza danigin.

NASIL KULLANILIR
1. Yazdirin ya da PDF diizenleyicide agin; tamamladiginiz maddenin kutusunu isaretleyin.

2. Size uymayan maddeleri atlayin; siray! kendi takviminize goére degistirebilirsiniz.

1. Kapak ve tek cumle

Koy: sirket adi, ne yaptiginizi anlatan tek cimle, iletisim bilgisi, tarih.

[] Soru: Kim igin, hangi problemi, nasil ¢dziyoruz? Tek ciimlede.

[] Soru: Sektérii bilmeyen biri bu ciimleyi okuyunca ne yaptigimizi anliyor mu?

[] Kacin: “Yeni nesil”, “yapay zeka destekli platform” gibi bir sey anlatmayan sifatlar.

[] Kacin: Kapakta slogan, uzun vizyon ciimlesi veya birden fazla mesaj.

2. Problem

Koy: problemi yasayan kisi, siklik, maliyet, buglin nasil idare ettigi.

[l Soru: Bu problem tam olarak kimin problemi?

[] Soru: Ne siklikla yasaniyor, ona neye (zaman, para, risk) mal oluyor?
[] Soru: Bugiin nasil ¢dziiliiyor ve bu ¢éziim neden yetersiz?

[] Kagin: Kaynaksiz istatistik; somut bir miisteri érnegi daha guicliddr.

[] Kagin: Birden fazla problemi ayni slayta sikistirmak.

3. C6zim

Koy: ne yaptiginiz, misteriye somut faydasi, ekran goriintlisti veya kisa kullanim akisi.

[ Soru: Musteri tiriinii kullandiginda hangi isi daha hizli, ucuz veya giivenli yapiyor?
[] Soru: Fayda 8lciilebilir mi (6énce/sonra)?

[0 Kacin: Ozellik listesi; faydayi anlatin.

[] Kacin: Okunamayan, aciklamasiz ekran gérintileri.



4. Traction / dogrulama

Koy: en glcli 2-4 kanit; gelir, 6deyen musteri, aktif kullanim, pilot, niyet mektubu, bekleme listesi.
[1 Soru: Simdiye kadar neyi kanitladik?

L1 Soru: Her metrigin tanimi ve dénemi acik mi (MRR mi, toplam tahsilat mi)?

L1 Soru: Grafigin ne séyledigi baglikta yaziyor mu?

[] Kacin: Kayit sayisini aktif kullanici gibi gdstermek, ekseni olmayan grafik.

[1 Kacin: Test edilmemis bir seyi “kanitlandi” diye sunmak.

5. icgérii ve neden simdi

Koy: baskalarinin gérmedigi bir icgori ve bu isi simdi mimkin kilan degisiklik.

[] Soru: Bu is neden daha énce yapilmadi veya tutmadi?

[] Soru: Hangi teknoloji, mevzuat veya davranis degisikligi bugiint farkli kiliyor?
[ Soru: Bizim farkimiz kopyalanmasi zor bir seye mi dayaniyor?

[l Kacin: Genel trend cuimleleri; icgdriiniize 6zgii olani yazin.

6. is modeli

Koy: kim, neye, ne kadar ve hangi siklikla 6dlyor; musteri edinme kanali.

[] Soru: Fiyat modelimiz (abonelik, islem basgl, lisans) ve ortalama miisteri bagi gelir ne?

[ Soru: Brit marji ve musteri edinme maliyetini biliyor muyuz? Bilmiyorsak nasil 6grenecegiz?
[l Kagin: Bes farkli gelir kalemini ayni anda vaat etmek.

[] Kagin: TL ve dolar rakamlarini birimini belirtmeden karistirmak.

7. Pazar

Koy: asagidan yukari hesap (hedef mUsteri sayisi x misteri basina yillik 6deme), ilk segment, genigleme yolu.
[0 Soru: ik hedef segmentte kag miisteri var ve kaynagi ne?

[ Soru: Bir misteri yilda ne kadar édeyecek?

[0 Soru: ilk segmentten sonra hangi segmentlere veya Ulkelere genisleyecegiz?

[] Kacin: “Pazarin yiizde birini alsak yeter” hesabi.

[] Kagin: Kaynag gosterilemeyen pazar rakamlari; varsayimlari ek slayta koyun.



8. Rekabet ve alternatifler

Koy: misterinin bugin kullandigi segenekler (Excel, manuel i, rakip Urinler) ve sizi secme nedeni.
[ Soru: Musteri bugiin bu isi ne ile yapiyor?

[ Soru: Neden bizimkine gecsin ve gecis maliyeti ne?

[ Soru: Biiyiik bir oyuncu bu ise girerse ne olur?

[] Kacin: “Rakibimiz yok” demek.

[ Kacin: Her satiri sizin lehinize isaretlenmis, inandirciigr diisiik ézellik tablolari.

9. Ekip

Koy: kurucular ve kilit tam zamanli ¢alisanlar; her biri igin bu probleme uygunlugunu gdsteren bir iki satir.
[] Soru: Bu problemi neden biz ¢dzeriz (deneyim, erisim, daha énce kurulan isler)?

[] Soru: Kim tam zamanli, kim ne kadar paya sahip, hak edis (vesting) diizeni var mi?

[] Soru: Ekipte kapatmamiz gereken acik (satis, teknik) var mi ve planimiz ne?

[] Kagin: Danismanlarla dolu ekip slayti; seed asamasinda yatinmci kuruculari merak eder.

10. Talep (ask)

Koy: istenen tutar, kullanim dagilimi (Urin, satis, ekip), bu paranin tasiyacagi dlgulebilir hedef ve sure.

[] Soru: Ne kadar istiyoruz ve bu para kag ay yetiyor?

[] Soru: Sonraki 6-12 ayda hangi hedeflere ulasacagiz ve bunlar bizi bir sonraki tura nasil hazirliyor?
[] Soru: Tur yapisi ve yaklasik seyrelme hesaplandi mi?

[ Kagin: Tutar yazmadan “yatirnm ariyoruz” demek.

[ Kagin: Kullanim dagiimini yuvarlak ve gerekgesiz yiizdelerle vermek.

Ek slaytlar (sorular igin)

Ana akigi kisa tutmak igin ayrintilar burada durur; gériismede soru gelince acilir.
Finansal tablo ve varsayimlar (gelir, gider, nakit, runway).

Pazar hesabinin ayrintili varsayimlar ve kaynaklari.

Kohort veya tekrar kullanim grafikleri.

Uriin yol haritasi ve teknik mimari 6zeti.

Mdusteri referanslari, vaka érnekleri, pilot sonuclari.
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Pay dagilimi (cap table) 6zeti ve 6nceki yatirmlar.



Goéndermeden 6nce kontrol listesi

Her slayt tek bir fikir tasiyor ve basligi o fikri climle olarak séyltyor.
Sirketi bilmeyen biri her slayti bir bakista anlatabildi.

Yazi bUyUk, kalin ve yliksek kontrastli; animasyon ve gegis efekti yok.
Her sayinin tanimi, dénemi, para birimi ve kaynagi belli.

Gonderilen stirim sizsiz okunabiliyor; sunulan sirimde metin az.
Deck ylksek sesle en az bir kez prova edildi.

Dosya PDF; adinda sirket adi ve tarih var.

E-posta iki Gic cimlelik bir 6zetle baslyor ve net bir sonraki adim éneriyor.
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Hangi stirimin kime gonderildigi kayit altinda.

Ortak Alan Atélye - ortakalan.io/atolye - Ucretsiz kullanilabilir; kaynak gésterirseniz seviniriz.



